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ENCORE to:

Unikalny system Ponad 1200 Ponad 7 000 000 PLN
Zespot specjalistow docierania do pozyskanych klientéw wygenerowanej

od sprzedazy B2B klientow biznesowych dla sprzedazy dla
biznesowych naszych Partneréw naszych Partnerow

Encore to zespdt specjalistow z zakresu sprzedazy w sektorze B2B. Dzieki naszemu doswiadczeniu wiemy doskonale, jak
trudno jest pozyska¢ nowego klienta. Zdajemy sobie tez sprawe ile energii pochtfaniajg poczagtkowe etapy procesu sprzedazy,
takie jak prospecting, czy tzw. “cold calling”. Nasza oferta jest odpowiedzig na problemy w procesie sprzedazy, z ktérymi
boryka sie kazda firma dziatajaca w wysoce konkurencyjnej branzy.

Wykorzystujgc najnowsze technologie skutecznie pomagamy naszym Partnerom pozyskiwaé nowych klientéow i zwiekszac
wyniki sprzedazy. Usprawniamy i zwiekszamy efektywnos$¢ procesow sprzedazowych, oferujgc zarowno wspdtprace w
modelu Lead Generation, jak i petnego Outsourcingu Sprzedazy. Naszym nadrzednym celem jest generowanie zysku dla
naszych Klientow. Nasza oferta jest rozszerzeniem kazdego procesu sprzedazy w firmach dziatajagcych w segmencie B2B.

Wychodzgac z zatozenia, ze efekty mowig same za siebie, zapraszamy do zapoznania sie z wynikami naszych Partnerdéw,
ofertg, referencjami oraz przyktadowymi studiami przypadkdw.
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Metodologia - proces Lead Generation:

Lead Generation to proces budzenia zainteresowania Klientédw produktami i ustugami Partnera. Dzieki pojawieniu sie nowoczesnych
technologii, metodologia ta ewoluowata, przechodzac fundamentalne zmiany na przestrzeni ostatnich lat. W Encore, korzystajac z najnowszych
osiggniec technologicznych, odnajdujemy, kontaktujemy sie oraz weryfikujemy Twoich potencjalnych klientéw, zastepujagc zmudne procesy
prospectingu i tzw. “cold callingu”. Umozliwiamy Ci nawigzanie kontaktu jedynie z naprawde zainteresowanymi odbiorcami Twoich ustug i
produktow. Jednak na generowaniu leadéw wspodtpraca z Encore w procesie sprzedazy sie nie koriczy, to dopiero obiecujgcy poczatek!

1. Okreslenie oferowanego 3. Zaplanowanie tresci 5. Realizacja kampanii Lead
przez Partnera asortymentu kampanii Lead Generation Generation dla zbudowanej
i grup docelowych w procesie bazy z wykorzystaniem
Lead Generation stworzonych materiatow

©. N

e d

2. Budowa dedykowanych baz 4. Przygotowanie materiatéw 6. Przekazanie pozyskanych
danych do grona odbiorcow, do kampanii kontaktow (wygenerowanych
takich jak np.: (landing page, subbrand) leadéw do Partnera)

e zarzady,

e dyrektorzy dziatow,
e inne stanowiska docelowe
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Metodologia - proces Outsourcingu Sprzedazy:

Dla naszych Partneréw, zainteresowanych obstugg wiekszej czesci procesu sprzedazy, przygotowaliémy model Outsourcingu Sprzedazy. W
zaleznosci od ztozonosci oraz sredniej dtugosci cyklu zakupowego, jestesmy w stanie obstugiwaé Twoich potencjalnych Klientéw do wspélnie
wyznaczonego etapu procesu sprzedazy. Oferta przygotowywana jest indywidualnie oraz wdrazana niejednokrotnie z wykorzystaniem
zaawansowanych rozwigzan sprzedazowych i marketingowych, takich jak np.: marketing automation, lead nurturing, lead scoring, czy content

marketing.

1. Zbieranie informacji 3. Spotkanie/ 5. Przygotowanie 7. Negocjacje
o potencjalnych Klientach inna forma oferty
(prospecting) komunikacji

@ S
\/ \\/ S g \@

2. Nawiazanie 4. Analiza potrzeb 6. Testowanie 8. Obstuga
kontaktu (zbieranie informacji produktu posprzedazowa

z Klientem od Klienta)
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Studium przypadku #1:

Partner:

Luxon Sp. z 0.0. ; producent
oSwietlenia LED.

Rozpoczecie kampanii: Q3/2014.
Target:

Firmy produkcyjne o obrotach powyzej
10 min PLN, cztonkowie ich zarzgddéw
oraz dziaty techniczne.

Dzieki kampanii ENCORE, zostaty
wygenerowane przychody
przekraczajgce 2,5 min PLN dla Luxon
LED.

przyktadowe wygenerowane
LED przez Encore kontakty handlowe

GRUPA NEUCA

Kierownik Sekcji Obstugi
Administracyjnej i Zarzadzania

Gillette Poland
International

Electrical Engineer

Orlen Automatyka Eurocash S.A.

Prezes Zarzadu Inspektor ds. Technicznych

Nastepny
kontakt

Toshiba
Europe GmbH

Szef kanatu
dystrybucyjnego

KOMANDOR
Warszawa S.A.

Kierownik Zaktadu

Grupa LOTOS S.A.

Inzynier Dziat Planowania
i Nadzoru Remontoéw Elektrycznych

Tenneco Automotive

Technical Team Supervisor
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Studium przypadKku #2:

Partner: Firma translatorska.
Rozpoczecie kampanii: Q1/2014.

Target: polskie firmy.

W ciggu 1,5 roku ENCORE wygenerowat ponad 2,5 min. PLN sprzedazy dla przedsiebiorstwa. Od poczgtku wspotpracy
miesieczna sprzedaz partnera wzrosta o 531%, utrzymujac nadal dynamiczny poziom.

Niektore ze statystyk wskazujgcych na wzrosty sprzedazy partnera pokazano ponize;j:

2014

a7

117%

QldoQ2

31.8%

Q2do Q3

47.5%

IIX do IX 2014

614

unikalnych klientéw
w 2014 roku
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ENCORE Michat Gruda
Tel. 501 930 009
ul. Swieradowska 51-57 lok.102A, Wroctaw 50-559
NIP: 8971699461, REGON: 021304376

Stowo koncowe od zespotu Encore:

“W trakcie wieloletniej pracy w sprzedazy ustug i produktow na rynku B2B, naszym najwiekszym problemem byfto
znalezienie i dotarcie do zainteresowanych klientow. Ogromna ilos¢ pracy, jakg trzeba wtozy¢ w przebicie sie do osob
chcqcych zapoznac sie z ofertq danego produktu czy ustugi, sprawita ze skierowaliSmy swojg uwage w strone optymalizacji
tego procesu. Wynikiem naszych badan i prac jest system, na ktorym opiera sie dzisiaj dziatalnosc¢ firmy Encore.

Nasi wspotpracownicy i partnerzy, po wdrozeniu sie w nasz model dziatan, nie wyobrazajq sobie powrotu do poprzednich
metod pracy. Bezproduktywne telefony i inne mato skuteczne sposoby pozyskiwania klientow wreszcie przestaty marnowac
nasz cenny czas!”



